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RISPETTO E APPREZZAMENTO

//«La tradizione di famiglia è stata allo 

stesso tempo un vantaggio e un handi-

cap. Da una parte ero consapevole di 

volermi indirizzare verso le scienze na-

turali. D’altra parte conoscevo gli oneri 

legati alla gestione di uno studio vete-

rinario.» La tradizione di famiglia ha 

però dei lati positivi, Felix Goldinger co-

nosce in pratica ogni cliente da quando 

era un bambino. «Naturalmente accom-

pagnavo già da bambino mio padre 

nelle visite alle fattorie e nelle stalle 

della regione. Il rispetto e l’apprezza-

mento sono dunque scontati e reciproci.» 

Gli allevatori riconoscono a Goldinger 

una grande professionalità perché co-

noscono gli sforzi profusi nella forma-

zione continua. Inoltre Goldinger uti-

lizza le nuove conoscenze acquisite 

per sostenere gli allevatori in campi 

quali l’alimentazione animale o 

l’allevamento. 

ASSISTENZA AGLI EFFETTIVI

// Felix Goldinger e i suoi colleghi si im-

pegnano per avere degli effettivi di ani-

mali da reddito sani e produttivi: «Con 

visite regolari degli effettivi possiamo 

individuare precocemente le malattie o 

attuare delle misure di prevenzione e di 

sostegno della salute animale ancora 

più incisive, come ad esempio dei pro-

grammi di vaccinazione. Il successo 

economico è più facile se si lavora con 

animali sani.»

LAVORO DI SQUADRA

// Oggigiorno non è più possibile dedi-

carsi al 100% alla professione ed essere 

sempre raggiungibili a scapito della vita 

privata. La soluzione è unire gli sforzi di 

più veterinari in un unico studio, in que-

sto modo è possibile offrire alla clien-

tela un orario delle visite più ampio. Gol-

dinger ritiene che: «In questo campo la 

Svizzera deve migliorarsi se vuole rag-

giungere paesi come l’Olanda.» Ag-

giunge inoltre che la clientela apprezza 

l’apertura dello studio dal lunedì al sa-

bato oltre all’apertura serale il giovedì. 

// Il dott. Felix Goldinger gestisce uno 

studio veterinario con altri quattro ve-

terinari. Il veterinario per animali da 

reddito riceve all’inizio della nostra in-

tervista una telefonata per una urgenza. 

Una giovane bovina, oltre a non aver ac-

cettato di accoppiarsi con il toro, ha pure 

attaccato il proprietario causandogli le-

sioni molto serie al torace prima di scap-

pare attraverso le siepi ed il giardino. 

«Nell’allevamento con le vacche nutrici, 

le giovani bovine hanno pochi contatti 

con le persone e questo può favorire in-

cidenti di questo tipo.» Diversi allevatori 

sono radunati ai bordi del prato ed os-

servano la bovina che si è rivelata così 

aggressiva.  Felix Goldinger, un veteri-

nario con molta esperienza – già il pa-

dre e il nonno erano veterinari – li tran-

quillizza: «Non preoccupatevi posso 

catturare questo animale.» Armato di 

una cerbottana caricata con una siringa 

soporifera si avvicina all’animale fug-

gito e ancora furioso. Colpo a segno. Il 

medicamento, iniettato grazie alla cer-

bottana, agisce e la bovina può essere 

caricata sul camion.  

IL VETERINARIO PER 
ANIMALI DA REDDITO

Chiaramente nessuno si aspetta che 

questa offerta sia garantita da un solo 

veterinario.  

Nicolas Hueber e Maike Benz,  

Liceo Schöngrün

Chirurgia nella stalla dei maiali 

Appena nato!!


